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BREVI WEBINAR SULLE PRINCIPALI TEMATICHE
RELATIVE AL COMMERCIO INTERNAZIONALE

L'Ufficio Formazione alle Imprese di ICE Agenzia promuove un ciclo di
brevi webinar focalizzati sulle dinamiche del commercio globale.

In un mercato in costante mutamento, I'aggiornamento continuo ¢ |l
primo passo per il successo oltre confine.

Gli incontri sono progettati per le imprese che intendono avviare e/o
ampliare la propria presenza sui mercati esteri e sviluppare nuove
relazioni commerciali a livello internazionale.

La partecipazione € gratuita previa registrazione online tramite |l
modulo.

II' 9 seltembre 2026, dalle ore 10.30 alle ore 12.30 si svolgera il webinar:
“Negoziare nel mondo: I'importanza dell'intelligenza culturale”

PERCHE’ PARTECIPARE:

Nel contesto internazionale odierno, la capacitd di negoziare non € piu
solfanto una competenza accessoria. Negoziare bene, infatti, non
significa semplicemente chiudere un accordo nellimmediato, ma porre
le basi per costruire e alimentare relazioni professionali solide e di lungo
termine. Quando ci muoviamo in contesti internazionali, enfra in gioco
una variabile fondamentale: la cultura, che plasma in modo profondo il
nostro modo di comunicare, reagire e decidere. In questo breve
webinar, esploreremo come |la matrice culturale influenzi i
comportamenti al tavolo delle trattative, imparando a sviluppare una
piena consapevolezza di queste dinamiche.

OBIETTIVO:

L'obiettivo del webinar & quello di sviluppare la consapevolezza
dellimportanza  della  cultura  nei  processi  decisionali e
conseguentemente nella negoziazione. Attraverso un'analisi delle
principali categorie (tempo, contesto, consenso, autonomia,
collettivismo...) lette attraverso diverse lenti culturali, esse dovranno
essere considerate come elementi di ingresso nella formulazione della
strategia negoziale e piu in generale nella gestione della relazione.

Per rimanere aggiornati sulle attivita formative: www.exportraining.ice.it
Per usufruire di contenuti formativi multimediali: https://train2markets.ice.it/ice/
Contatti: formazione@ice.it
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CALENDARIO

9 settembre 2026
dalle ore 10,30 - 12,30

“Negoziare nel mondo:
l'importanza
dell'intelligenza
culturale”

ISCRIZIONI
La partecipazione e
gratuita.

Per iscriversi compilare la
scheda di adesione

Il link di partecipazione sard
inviato via e-mail alle
aziende registrate

Trattamento dati personali

| dati personali raccolti saranno
trattati,  ufilizzati e diffusi  in
conformitd al Decreto Legislativo
679/2016 per fini strettamente
strumentali allo svolgimento delle
funzioni istituzionali dell'lCE-Agenzia
e a quanto stabilito dal presente
bando. | dati potranno essere
modificati o cancellati sulla base di
specifica richiesta inoltrata all'lCE-
Agenzia.

*Lle date degli incontri formativi,
potrebbero  subire  variazioni che
saranno tempestivamente comunicate
ai partecipanti.
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